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Август



ПРОЕКТ АГЕНТСКАЯ СЕТЬ 2020
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Агентская сеть – Партнеры Сбербанка, предоставляющие в своих торговых 

точках основные банковские услуги: 

 снятие наличных, 

 осуществление платежей, 

 пополнение счета банковской карты наличными – реализация 4 кв. 2020г. 

Реализуется с помощью специального программного обеспечения на кассах 

Эвотор

Требование к населенным пунктам агентской сети:

- Численность жителей не менее 500 чел.

- Удаленность от ближайшего филиала или банкомата Банка не менее 10 км.

ЦЕЛЬ - Увеличить доступность основных банковских услуг для удаленных 

малых населенных пунктов 
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Плюсы для участников проекта Агентская сеть

увеличение 

потока клиентов 

- рост продаж  

Агент 

Банка

снижение ставки 

по договору 

Эквайринга

комиссии и 

бонусы за 

проведение 

операций

уникальный сервис -

конкурентное 

преимущество

Сельские 

жители

знакомство с 

новыми 

технологиями 

доступность основных 

банковских услуг

повышение 

финансовой 

грамотности 
зачисление денег на 

р/сч в режиме 24/7



Текущая агентская сеть Приморского края

Реализуется с проект с конца 2018г.
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На 01.08.20 агентская сеть по выдаче наличных действует в 28 населенных пунктах.

В 11 населенных пунктах совершено более 10 операций выдачи наличных за июль:

Авдееевка, Анисимовка, Варфоломеевка, Веселый Яр, Владимиро –Петровка, Гвоздево, Жариково, Кошаровка, 

Новонежино, Павло- Федеровка, Ракушка.

С 1 кв. 2020г. начато подключение к приему платежей действующих банковских агентов.

На 01.08.20 подключено 16 населенных пунктов.

Максимальное количество платежей за июль принято в Каменке 8 шт. и Дмитриевке 7 шт., в остальных от 1 до 4 

шт.

Прием платежей осуществляется по штрих – коду на квитанции. 

Реализован прием в адрес ДЭК, Примтеплоэнерго, Ростелеком и др. организаций, в зависимости от того какие 

компании осуществляют свою работу в данном населенном пункте (ФКР, ПЭО, образовательные учреждения и т.п.)



Доходы и расходы Банковского платежного агента
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Комиссия Агента (от суммы операции):  

• выдача наличных   – 0,01%

• платежи   – 0,25%

• Прием наличных на карту – 0,5%

ДОХОДЫ РАСХОДЫ

Мотивационная программа:
• Бонус за сотрудничество

• Бонус за результат

Специальная ставка по эквайрингу 1% 

Оплата налогов с доходов Агента 

Сниженный тариф за аренду кассы 

Эвотор – 1500 руб. в месяц

Оплата за аренду кассы Эвотор

Оплата за РКО и Эквайринг



Мотивационная программа 

для банковских платежных агентов
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Бонус за сотрудничество - 0,5% от оборота по выдачи наличных за 

период работы Агентом

Бонус за результат (3% или 5% или 6%) рассчитывается от роста 

оборота по эквайрингу (оборот по эквайрингу фиксируется на старте проекта) 

Две части ретро-бонуса для выплаты банковскому Агенту: 

Участие в акции возможно при достижении выдачи наличных в размере 1000руб. и не 

менее 6 транзакций в месяц.

Выплата осуществляется ежеквартально. 

Максимальная сумма в год не более 80 тыс. руб. на одну ТСТ.



Требования к Банковскому платежному агенту
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• Кассовое оборудование Эвотор

• Форма налогообложения предприятия: УСН или  ЕНВД + УСН

• Наличие эквайринга в Сбербанке

• Наличие расчётного счета в Сбербанке

• Устойчивая связь / Интернет сигнал не менее 128 кб/с



Как стать Банковским платежным агентом
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1. Если потенциальный Партнер не на УСН:

до 31.12.2020 - подать Заявление в ФНС по форме N 26.2-1

для перехода на  УСН

2. Подключить РКО и Эквайринг ПАО Сбербанк 

3. Подписать договор Банковского платежного агента

4. Получить ОКВЭД № 6619 (налоговая/личный кабинет on-line)

5. Зарегистрировать Эвотор в ФНС 
- в случае аренды у банка регистрацию проводит банковский специалист



Реализация проекта

• 1. Банк устанавливает оборудование в ТСТ

(касса Эвотор с оборудованием для эквайринга + сканер)

• 2. Проводит обучение персонала

• 3. Предоставляет рекламные материалы

На данном этапе необходима поддержка администрации по

информированию населения о реализации возможности осуществлять

банковские услуги в торговой точке.
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Контактное лицо по реализации проекта:

Васильева Ольга Сергеевна, тел. +7 964 447 40 65



Пример
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100 000
ср/мес. оборот по

эквайрингу за 3

предыдущих мес.

доходы (руб/год) при

работе в качестве БПА
25 320

Спец. тариф по эквайрингу для БПА

Затраты/мес, руб. Затраты/3м, руб. Затраты/год, руб.

Стандартный тариф 1,8% 1800 5400 21600

Специальный тариф 1,0% 1000 3000 12000

Доход от экономии, руб 800 2400 9600

Бонус за сотрудничество_1

ставка Доход/3м, руб. Доход/год, руб.

Сумма выдачи наличных 2 000 0,5% 30 120

Оборот по эквайрингу 100 000 1% 3000 12000

Доход от бонуса_1, руб 3030 12120

Бонус за результат_2 с эквайрингом!

Доход/мес, руб. Доход/3м, руб. Доход/год, руб.

Тип Клиента-БПА А

Рост оборотов по экв. 10% 10000

Ставка 3% 300 900 3600

Доход от бонуса_2, руб 900 3600



Реализация проекта
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